Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

Foretagsmodell

FORLANGNING AV PRODUKTENS
LIVSCYKEL

Med produktens livscykel menas hér den tid under vilken
produkten anvdnds innan den tas ur bruk. Syftet inom cirkular
ekonomi &r att produkter anvénds sa lénge som mdjligt.

Metoder:
* Produkten designas sa att den ar hallbar, hégklassig och kan repareras.
» Produkten erbjuds underhalls- och reparationstjanster.

+ Produkten kan uppdateras, till exempel genom att tillfoga nya egenskaper eller
modifiera utseendet.

» En nétt eller sondrig produkt eller del repareras sa att den ar sa gott som ny och
saljs vidare.

* Om det inte langre finns anvandning fér produkten kan den séljas vidare.

Ett foretag kan planera sin verksamhet till exempel sa att kunden returnerar produkten
nar han eller hon inte langre behdver den eller nar den gatt sonder. Foéretaget reparerar
och/eller uppdaterar produkten och kan salja den vidare till ett férmanligare pris an en
ny produkt. Saval féretaget som kunderna kan fa betydande ekonomiska besparingar.

Om produktens livscykel ar lang behdver kunden kdpa nya produkter mer sallan och
foretaget kan spara till exempel materialkostnader. Da framstalls ocksa farre produkter.
Pa sa satt sparas naturresurser och energi och produktionen orsakar mindre skada for
miljon.

Kaélla: Jubileumsfonden for Finlands sjélvsténdighet Sitra
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

3STEPIT

3 Step IT férldnger livsldangden for
kontorsutrustning. Féretaget leasar
(hyr ut) kontorselektronik till féretag
och andra organisationer. Efter
hyresperioden repareras och séljs
utrustningen.

Problem

Framstallningen av elektriska och elektroniska apparater forbrukar mycket naturresurser och
forstor miljon. Foretagens anvanda IT-utrustning blir ofta avfall. De kunde anda anvandas for
mindre kravande uppgifter. Till exempel skolorna behdver mycket basutrustning, men har
bara lite pengar for anskaffningar.

Losning: Livscykelhantering av IT-utrustning som tjanst

3 Step IT har utvecklat en tjanst som underlattar ateranvandningen av IT-utrustning. Over 95
procent av utrustningen som anvants av foretagen ateranvands.

Intaktsmodell och fordelar for 3 Step IT

Kundféretagen koper en tjanst dar 3 Step IT levererar utrustningen och skéter om underhallet
och uppdateringen. Da kunden vill byta till nyare utrustning reparerar 3 Step IT den anvanda
utrustningen och saljer den vidare. 3 Step IT ar en av Europas stérsta férséljare av anvand
IT-utrustning.

Fordelar for kunden och slutanvandaren

Kundfdretaget vet att IT-utrustningen fungerar och att den kommer att férnyas i sinom tid.
Kunden betalar fér anvandningen av utrustningen istallet for &gandet. Kunden vet att den
gamla utrustningen hanteras pa ett ansvarsfullt satt: 3 Step IT skéter om datasakerheten och
styr utrustningen till ateranvandning eller vid behov till atervinning.

En konsumentkund som képer anvand utrustning far en underhallen och saker apparat.
Kunden sparar pengar och gor ett miljimedvetet val.

Kaélla: Sitra (2017): Version tre av listan De mest intressanta féretagen inom cirkuldr ekonomi. www.sitra.fi
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

Foretagsmodell

FORLANGNING AV PRODUKTENS
LIVSCYKEL

Med produktens livscykel menas hér den tid under vilken
produkten anvdnds innan den tas ur bruk. Syftet inom cirkular
ekonomi &r att produkter anvénds sa lénge som mdjligt.

Metoder:
* Produkten designas sa att den ar hallbar, hégklassig och kan repareras.
» Produkten erbjuds underhalls- och reparationstjanster.

+ Produkten kan uppdateras, till exempel genom att tillfoga nya egenskaper eller
modifiera utseendet.

» En nétt eller sondrig produkt eller del repareras sa att den ar sa gott som ny och
saljs vidare.

* Om det inte langre finns anvandning fér produkten kan den séljas vidare.

Ett foretag kan planera sin verksamhet till exempel sa att kunden returnerar produkten
nar han eller hon inte langre behdver den eller nar den gatt sonder. Foéretaget reparerar
och/eller uppdaterar produkten och kan salja den vidare till ett férmanligare pris an en
ny produkt. Saval féretaget som kunderna kan fa betydande ekonomiska besparingar.

Om produktens livscykel ar lang behdver kunden kdpa nya produkter mer sallan och
foretaget kan spara till exempel materialkostnader. Da framstalls ocksa farre produkter.
Pa sa satt sparas naturresurser och energi och produktionen orsakar mindre skada for
miljon.

Kaélla: Jubileumsfonden for Finlands sjélvsténdighet Sitra
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

MOBELTAPETSERING

Mébler &r som béast vardeféremal, som
gar fran generation till generation. De
krédver &nda emellanat lite reparation
och da kommer professionella
tapetserare till undséttning.
Tapetserare &r yrkeskunniga personer,
som kan underhalla och reparera
gamla mébler.

Problem

Tillverkningen av nya mobler férbrukar naturresurser och energi. Nya mobler anses ofta
vara battre an gamla, trots att de kan vara av lag kvalitet, ga latt sdbnder och de kan inte
repareras pa grund av den daliga kvaliteten. En stor del av mdblerna gar snabbt sénder och
hamnar till atervinning eller forbranns.

Losning: nytt liv at moblerna med tapetserarnas yrkeskunskap

Tapetserarna ar ofta sméaféretagare, som med sin service och sitt eget arbete mojliggor
langre anvandning fér en gammal mobel. Kunden avtalar med tapetseraren om reparation
av mobeln, tygval och arbetets tidtabell. Till exempel kan tapetseringen av en vanlig soffa ta
bara ungefar fem arbetsdagar. En soffa som blir ateranvand besparar koldioxidutslapp som
motsvarar att kéra ungefar 240 kilometer med bil jamfért med framstallningen av en ny.

Intaktsmodell och fordelar for tapetserarna

Tapetserare far inkomster for planeringstjanster och mobeltapetsering. Tiden och priset for
nytapetsering bestams fran fall till fall. Tapetserarna ar proffs inom cirkular ekonomi inom
inredningsbranschen och det finns en vaxande efterfragan pa deras yrkeskunskap.

Fordelar for kunden och slutanvandaren

Tapetserarnas kunder ar vanligtvis hushall och féretag. Genom att reparera gamla mébler
kan kunderna anvanda dem under en langre tid. Kunderna kan forverkliga sarskilda
onskemal och far smidigt en individuell och unik mébel. Tapetserarna kan med sin
yrkeskunskap forverkliga varaktiga, hogklassiga och personliga mébellésningar.

Kaélla: Sitra (2017): Version tre av listan De mest intressanta féretagen inom cirkuldr ekonomi. www.sitra.fi
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

Foretagsmodell

FORLANGNING AV PRODUKTENS
LIVSCYKEL

Med produktens livscykel menas hér den tid under vilken
produkten anvdnds innan den tas ur bruk. Syftet inom cirkular
ekonomi &r att produkter anvénds sa lénge som mdjligt.

Metoder:
* Produkten designas sa att den ar hallbar, hégklassig och kan repareras.
» Produkten erbjuds underhalls- och reparationstjanster.

+ Produkten kan uppdateras, till exempel genom att tillfoga nya egenskaper eller
modifiera utseendet.

» En nétt eller sondrig produkt eller del repareras sa att den ar sa gott som ny och
saljs vidare.

* Om det inte langre finns anvandning fér produkten kan den séljas vidare.

Ett foretag kan planera sin verksamhet till exempel sa att kunden returnerar produkten
nar han eller hon inte langre behdver den eller nar den gatt sonder. Foéretaget reparerar
och/eller uppdaterar produkten och kan salja den vidare till ett férmanligare pris an en
ny produkt. Saval féretaget som kunderna kan fa betydande ekonomiska besparingar.

Om produktens livscykel ar lang behdver kunden kdpa nya produkter mer sallan och
foretaget kan spara till exempel materialkostnader. Da framstalls ocksa farre produkter.
Pa sa satt sparas naturresurser och energi och produktionen orsakar mindre skada for
miljon.

Kaélla: Jubileumsfonden for Finlands sjélvsténdighet Sitra
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

SWAPPIE

Swappie reparerar och séljer ; =y
vidare anvédnda smarttelefoner. ;‘ Ve Y
Konsumenten far en telefon BemE : :
som &rsa gottsomnymentill
ett billigare pris tillsammans ST e e R e R RSO
med en garanti.

Problem

Folk i vastvarlden koper en ny telefon ungefar med ett och ett halvt ars mellanrum, varpa de
gamla telefonerna blir liggande i en lada och inte blir atervunna. Elektronikavfall "dumpas”
ofta i utvecklingslanderna dar hanteringen av avfallet ar bristfalligt. Dessutom gar sallsynta
material och naturresurser till spillo om utrustningen hamnar pa avstjalpningsplatsen istallet
for att atervinnas. Problemet ur konsumenternas synvinkel ar ocksa att nya telefoner hela
tiden blir dyrare.

Losning: marknadsplats for anvanda smarttelefoner

Swappie kdper telefoner av foretag och privatpersoner, reparerar dem och saljer dem vidare.
Fore forsaljningen utfors en kvalitetskontroll pa telefonerna. Telefoner som inte duger for den
finlandska marknaden levereras utomlands genom andra atervinningstjanster. Oanvandbara
telefoner fors till elektronikavfallsinsamlingen.

Intaktsmodell och fordelarna for Swappie

Swappies intdktsmodell &r baserad pa omsattningen som fas genom forsaljning och
reparation av telefoner. Féretaget ar specialiserat pa iPhone-telefoner. Foretaget betalar en
ersattning till leverantéren for de anvanda telefoner det koper.

Fordelar for kunden och slutanvandaren

Foérdelarna for kunden ar den anvanda telefonens lagre inkdpspris, produktens garanti samt
genomskinligheten av Swappies verksamhet: kunden vet vad han eller hon képer. Kunden
kan ocksa tjana pengar genom att salja sin anvanda telefon till Swappie.

Kaélla: Sitra (2017): Version tre av listan De mest intressanta féretagen inom cirkuldr ekonomi. www.sitra.fi
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

Foretagsmodell

FORLANGNING AV PRODUKTENS
LIVSCYKEL

Med produktens livscykel menas hér den tid under vilken
produkten anvdnds innan den tas ur bruk. Syftet inom cirkular
ekonomi &r att produkter anvénds sa lénge som mdjligt.

Metoder:
* Produkten designas sa att den ar hallbar, hégklassig och kan repareras.
» Produkten erbjuds underhalls- och reparationstjanster.

+ Produkten kan uppdateras, till exempel genom att tillfoga nya egenskaper eller
modifiera utseendet.

» En nétt eller sondrig produkt eller del repareras sa att den ar sa gott som ny och
saljs vidare.

* Om det inte langre finns anvandning fér produkten kan den séljas vidare.

Ett foretag kan planera sin verksamhet till exempel sa att kunden returnerar produkten
nar han eller hon inte langre behdver den eller nar den gatt sonder. Foéretaget reparerar
och/eller uppdaterar produkten och kan salja den vidare till ett férmanligare pris an en
ny produkt. Saval féretaget som kunderna kan fa betydande ekonomiska besparingar.

Om produktens livscykel ar lang behdver kunden kdpa nya produkter mer sallan och
foretaget kan spara till exempel materialkostnader. Da framstalls ocksa farre produkter.
Pa sa satt sparas naturresurser och energi och produktionen orsakar mindre skada for
miljon.

Kaélla: Jubileumsfonden for Finlands sjélvsténdighet Sitra
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

EMMY

Emmy é&r Finlands stbrsta webbutik
fér anvdnda mérkesklader. Emmy.fi
gor férséljning och inkép av
anvénda klader smidigt och
genomskinligt. Det &r latt att fa
varorna till férséljning och
konsumenten kan kbpa varor av
olika férséljare samtidigt.

Problem

Tillverkningen av klader forbrukar vatten, jordomraden och kemikalier samt orsakar
vaxthusgasutslapp. Billiga klader halls inte bra under en lang tid samtidigt som det finns en
efterfrdgan pa aven anvanda hogklassiga klader. Det ar ganska besvarligt att salja och kdpa
anvanda klader till exempel pa lopptorg eller internetforum och manga konsumenter atervinner
inte sina klader, aven om man upplever att atervinning ar viktigt.

Losning: att salja klader blir enkelt med Emmy

Konsumenten kan med latthet salja sina anvanda klader av god kvalitet med hjalp av Emmy.
Kladerna kan levereras till ett insamlingsstalle eller skickas till Emmy per post. Kladerna som
duger till forsaljning fotograferas och prissatts for konsumentens rakning. Darefter gar varorna
till forsaljning i Emmys webbutik.

Intaktsmodell och fordelar for Emmy

Av kladerna som salts betalar Emmy den summa som blir ver av forsaljningspriset efter
Emmys provision och leveranskostnader. Nar man endast betalar kladesforsaljaren for de
klader som blivit salda ar riskerna sma for Emmy i intaktsmodellen. Det gar anda at arbetstid
till varje plagg som gar till forsaljning. Den som koper klader betalar postavgiften for inkop till
ett sammanlagt varde pa hogst 49 euro.

Fordelar for kunden och slutanvandaren

Kladesforsaljaren sparar tid och pengar jamfort med andra aterférsaljningssatt — han eller hon
behdver inte sjalv till exempel prissatta eller fotografera kladerna och han eller hon kan
samtidigt leverera stora mangder till forséaljning. Képaren kan daremot spara pengar och agera
miljdmassigt ansvarsfullt genom att kdpa anvanda markesklader istallet for nya. Klader i gott
skick kan saljas vidare till och med flera ganger. Emmys insamlingspunkter ar centralt
placerade med tanke pa konsumenterna.

Kaélla: Sitra (2017): Version tre av listan De mest intressanta féretagen inom cirkuldr ekonomi. www.sitra.fi
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

Foretagsmodell

FORLANGNING AV PRODUKTENS
LIVSCYKEL

Med produktens livscykel menas hér den tid under vilken
produkten anvdnds innan den tas ur bruk. Syftet inom cirkular
ekonomi &r att produkter anvénds sa lénge som mdjligt.

Metoder:
* Produkten designas sa att den ar hallbar, hégklassig och kan repareras.
» Produkten erbjuds underhalls- och reparationstjanster.

+ Produkten kan uppdateras, till exempel genom att tillfoga nya egenskaper eller
modifiera utseendet.

» En nétt eller sondrig produkt eller del repareras sa att den ar sa gott som ny och
saljs vidare.

* Om det inte langre finns anvandning fér produkten kan den séljas vidare.

Ett foretag kan planera sin verksamhet till exempel sa att kunden returnerar produkten
nar han eller hon inte langre behdver den eller nar den gatt sonder. Foéretaget reparerar
och/eller uppdaterar produkten och kan salja den vidare till ett férmanligare pris an en
ny produkt. Saval féretaget som kunderna kan fa betydande ekonomiska besparingar.

Om produktens livscykel ar lang behdver kunden kdpa nya produkter mer sallan och
foretaget kan spara till exempel materialkostnader. Da framstalls ocksa farre produkter.
Pa sa satt sparas naturresurser och energi och produktionen orsakar mindre skada for
miljon.

Kaélla: Jubileumsfonden for Finlands sjélvsténdighet Sitra
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

VALTRA

Valtra erbjuder kunderna
fabriksrenovering av vaxellador i
anvanda traktorer och utnyttjar
samtidigt sina montorers
yrkeskompetens. Kunden far snabbt
och resurseffektivt en ersattande
vaxellada i utbyte mot den trasiga.
Returnering av vaxellador
uppmuntras med en pantavgift.

Problem

Varde gar forlorat da traktorernas anvanda vaxellador tas ur bruk. Framstéllningen av nya
vaxellador férbrukar mycket naturresurser och andra resurser.

Losning: fabriksrenoverade vaxellador till traktorer

Anvanda vaxellador som returneras till fabriken demonteras, rengérs och slitna eller
skadade delar ersatts med nya. Vaxelldadorna monteras, testas och malas sasom nya
vaxellador. Otaliga modeller finns snabbt tillgangliga for kunden direkt fran lagret. Genom
fabriksrenoveringen sparas naturresurser och energi jamfort med framstallningen av nya
produkter.

Intaktsmodell och fordelar for Valtra

Forsaljningen av fabriksrenoverade vaxellador ar en betydande del av Valtras
affarsverksamhet och mycket I6nsamt. Nar kunden bestaller en Reman-vaxellada betalar
han eller hon en pantavgift, ungefar 50 procent av priset fér vaxellddan. Panten returneras
till kunden i utbyte mot den anvanda vaxelladan. Montérernas expertis kommer till
anvandning och samtidigt sparas kundernas tid och pengar. Montdrernas nara samarbete
och informationsutbyte med produktutvecklingen hjalper till att forbattra produkterna.

Fordelar for kunden och slutanvandaren

Priset for en fabriksrenoverad vaxellada ar 30—40 procent férmanligare an en ny vaxellada.
En sa gott som ny och uppdaterad vaxellada fas snabbt till traktorn. Férdelen for
aterforsaljare och leverantorer av underhallstjanster ar en snabb reparationstid som latt kan
planeras. Fér kunden ar verksamhetsmodellen Iatt och bekymmerslds: Valtra ansvarar for
vaxelladornas transportkostnader och bar ansvaret for de renoverade vaxelladornas
funktionalitet.

Kaélla: Sitra (2017): Version tre av listan De mest intressanta féretagen inom cirkuldr ekonomi. www.sitra.fi

O 00 OO OO




Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

Foretagsmodell

FORLANGNING AV PRODUKTENS
LIVSCYKEL

Med produktens livscykel menas hér den tid under vilken
produkten anvdnds innan den tas ur bruk. Syftet inom cirkular
ekonomi &r att produkter anvénds sa lénge som mdjligt.

Metoder:
* Produkten designas sa att den ar hallbar, hégklassig och kan repareras.
» Produkten erbjuds underhalls- och reparationstjanster.

+ Produkten kan uppdateras, till exempel genom att tillfoga nya egenskaper eller
modifiera utseendet.

» En nétt eller sondrig produkt eller del repareras sa att den ar sa gott som ny och
saljs vidare.

* Om det inte langre finns anvandning fér produkten kan den séljas vidare.

Ett foretag kan planera sin verksamhet till exempel sa att kunden returnerar produkten
nar han eller hon inte langre behdver den eller nar den gatt sonder. Foéretaget reparerar
och/eller uppdaterar produkten och kan salja den vidare till ett férmanligare pris an en
ny produkt. Saval féretaget som kunderna kan fa betydande ekonomiska besparingar.

Om produktens livscykel ar lang behdver kunden kdpa nya produkter mer sallan och
foretaget kan spara till exempel materialkostnader. Da framstalls ocksa farre produkter.
Pa sa satt sparas naturresurser och energi och produktionen orsakar mindre skada for
miljon.

Kaélla: Jubileumsfonden for Finlands sjélvsténdighet Sitra

®009»0HO0OIHOO®



Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

PONSSE

Med Ponsses tjanster férldngs
skogsmaskinernas livsldngd och en
avsevéard méngd material och energi
sparas. Féretaget reparerar anvanda
skogsmaskinsdelar och séljer dem till
kunder med garanti. Dessutom erbjuder
Ponsse uppdateringspaket, med vilka
maskinerna effektiviseras och uppdateras.

Problem

Framstalining och inkdp av skogsmaskiner ar stora investeringar. Krav kopplade till
skogsavverkning och skogsmaskinernas egenskaper utvecklas snabbt, vilket gor att nya
maskinmodeller standigt tillverkas for marknaden. Det finns inte alltid nya reservdelar for
aldre maskinmodeller och de halls inte nédvandigtvis moderna oberoende av
reservdelarna. Framstallningen av nya maskiner och reservdelar férbrukar trots allt flera
olika metaller och andra resurser.

Losning: utbud av reservdelar som utgar fran kundernas behov

Ponsse har produktifierat utbudet av reservdelar fér skogsmaskiner for kundernas olika
behov. Férutom nya originaldelar erbjuder foretaget sina kunder fabriksrenoverade delar,
budgetdelar och uppdateringspaket som forbattrar maskinens produktivitet.
Fabriksrenovering sparar energi, material och vaxthusgasutslapp jamfért med
framstallningen av nya delar.

Intaktsmodell och fordelar for Ponsse

Ponsse saljer férutom skogsmaskiner delar till dem samt underhallspaket. Dessutom
reparerar foretaget anvandbara delar som kdpts av kunder sa att aterférsaljningen av dem
annu ar Idnsamt saval for foretaget som for kunden. Féretaget har auktoriserade butiker
runt om i varlden som saljer Ponsses reservdelar och underhaller deras maskiner.
Tjansterna som kunderna erbjuds har planerats som fardiga paket.

Fordelar for kunden och slutanvandaren

Kundens gamla maskin far férlangd livstid. Fabriksrenoverade reservdelar mojliggoér ocksa
ett omfattande utbud av reservdelar aven till aldre maskinmodeller. Dessutom far kunden
en ersattning for en gammal maskindel som Ponsse kdper av kunden for renovering och
aterforsaljning.

Kaélla: Sitra (2017): Version tre av listan De mest intressanta féretagen inom cirkuldr ekonomi. www.sitra.fi
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

Foretagsmodell

FORLANGNING AV PRODUKTENS
LIVSCYKEL

Med produktens livscykel menas hér den tid under vilken
produkten anvdnds innan den tas ur bruk. Syftet inom cirkular
ekonomi &r att produkter anvénds sa lénge som mdjligt.

Metoder:
* Produkten designas sa att den ar hallbar, hégklassig och kan repareras.
» Produkten erbjuds underhalls- och reparationstjanster.

+ Produkten kan uppdateras, till exempel genom att tillfoga nya egenskaper eller
modifiera utseendet.

» En nétt eller sondrig produkt eller del repareras sa att den ar sa gott som ny och
saljs vidare.

* Om det inte langre finns anvandning fér produkten kan den séljas vidare.

Ett foretag kan planera sin verksamhet till exempel sa att kunden returnerar produkten
nar han eller hon inte langre behdver den eller nar den gatt sonder. Foéretaget reparerar
och/eller uppdaterar produkten och kan salja den vidare till ett férmanligare pris an en
ny produkt. Saval féretaget som kunderna kan fa betydande ekonomiska besparingar.

Om produktens livscykel ar lang behdver kunden kdpa nya produkter mer sallan och
foretaget kan spara till exempel materialkostnader. Da framstalls ocksa farre produkter.
Pa sa satt sparas naturresurser och energi och produktionen orsakar mindre skada for
miljon.

Kaélla: Jubileumsfonden for Finlands sjélvsténdighet Sitra
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

EKOX OY

Anvéndbar IT- och kontorsteknik tas ur
bruk inom olika organisationer. Ekox
Sparar naturresurser genom att underhalla
IT-utrustning foér ateranvédndning. Kunden
far utrustning som &r betydligt
férmanligare och miljévénligare &n ny
utrustning.

Problem

Ateranvandbart IT- och kontorsteknik tas sténdigt ur bruk inom féretag och organisationer.
Istallet for att ateranvanda kdper man nya, dyra maskiner, varpa anvandbara maskiner
hamnar pa avstjalpningsplatsen. Tillverkning av ny utrustning forbrukar icke fornybara
naturresurser och orsakar utslapp.

Losning: anvandbar IT-utrustning i ateranvandning

Ekox erbjuder sina kunder tjanster dar IT-utrustning hamtas och underhalls for
ateranvandning samt vars harddiskar téms med hansyn till dataskyddet. Kunden kan kopa
eller hyra enskilda underhallna apparater eller till och med elektronik till en hel kontorsmiljo,
byggnadsplats eller evenemang fardigt installerat och redo fér anvandning.

Intaktsmodell och fordelar for Ekox

Ekoxs inkomster bestar av underhall av apparater, forsaljning av underhallna apparater
samt uthyrning av apparater. Om apparaten returneras till den ursprungliga kunden tas
besiktnings- och underhallskostnader fér apparaten. Om kunden under 60 dagar inte
meddelat att han eller hon vill ha tillbaka sin utrustning for eget bruk saljs de i portalen.

Fordelar for kunden och slutanvandaren

En ateranvand apparat ar ett kostnadseffektivt och ekologiskt val for kunden. Ekox hamtar
den utfasade utrustningen direkt fran kunden sa kunden behéver alltsa inte fundera pa den
ratta atervinningsplatsen eller férvaringsutrymmen. Genom portalen kan kunden ocksa se
vilka slags apparater som levererats till Ekox, f& en rapport éver alla avhamtade apparater
och valja vilka apparater han eller hon vill ateranvanda i det egna féretaget.

Kaélla: Sitra (2017): Version tre av listan De mest intressanta féretagen inom cirkuldr ekonomi. www.sitra.fi
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

Foretagsmodell

FORLANGNING AV PRODUKTENS
LIVSCYKEL

Med produktens livscykel menas hér den tid under vilken
produkten anvdnds innan den tas ur bruk. Syftet inom cirkular
ekonomi &r att produkter anvénds sa lénge som mdjligt.

Metoder:
* Produkten designas sa att den ar hallbar, hégklassig och kan repareras.
» Produkten erbjuds underhalls- och reparationstjanster.

+ Produkten kan uppdateras, till exempel genom att tillfoga nya egenskaper eller
modifiera utseendet.

» En nétt eller sondrig produkt eller del repareras sa att den ar sa gott som ny och
saljs vidare.

* Om det inte langre finns anvandning fér produkten kan den séljas vidare.

Ett foretag kan planera sin verksamhet till exempel sa att kunden returnerar produkten
nar han eller hon inte langre behdver den eller nar den gatt sonder. Foéretaget reparerar
och/eller uppdaterar produkten och kan salja den vidare till ett férmanligare pris an en
ny produkt. Saval féretaget som kunderna kan fa betydande ekonomiska besparingar.

Om produktens livscykel ar lang behdver kunden kdpa nya produkter mer sallan och
foretaget kan spara till exempel materialkostnader. Da framstalls ocksa farre produkter.
Pa sa satt sparas naturresurser och energi och produktionen orsakar mindre skada for
miljon.

Kaélla: Jubileumsfonden for Finlands sjélvsténdighet Sitra
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Circula

Spelet om cirkuldar ekonomi
och foretagsamhet

SKOMAKARTJANSTER

Man har talat mycket om kléaders och
textiliers miljbkonsekvenser, men skorna
har hamnat i skymundan. En del av
materialen som anvéands i skor belastar
anda miljién mer an kladindustrin. Att
férldnga skornas livscykel minskar péa
skadliga miljbkonsekvenser. Med
skomakartjanster far skon mycket léngre
liv — och dessutom till en liten
reparationskostnad.

Problem

Numera massproduceras nya skor och kvaliteten ar lag. Stérsta delen av skoindustrin och
ladergarverierna finns i utvecklingslander. Anda kéanner bara fa skoimportérer till skornas
produktionskedja och varifran ladret som anvants i produkterna kommer. Skoindustrins
storsta miljébelastning beror pa materialet som anvants i skorna, sdsom garvning av lader.
Att garva lader ar en langsam process, som forbrukar vatten och kemikalier.
Kemikaliehalterna i garveriernas avloppsvatten ar pafallande hdga och i processen uppstar
ocksa mycket avfall.

Losning: skomakarens yrkesfardighet ger skorna ett langre liv

Manga manniskor gillar skor som har hallit i aratal. Skomakarna ar smaféretagare, som med
sin service och sitt eget arbete mojliggor att gamla skor anvands langre. Skomakarna kan
ocksa mattillverka etiskt och hallbart tillverkade unika skor till sina kunder. Underhall och
reparation forlanger skornas anvandningstid uppemot flera ar.

Intaktsmodell och fordelar for en skomakare

Skomakare far inkomster fran reparation och tillverkning av skor. Skomakarens arbete kan
besta av tva typer: vid klackbaren gors reparationen medan kunden vantar, de vanligaste
jobben bestar av byten av bakkappor och halvsulor. Vid mer traditionellt arbete reparerar
eller fixar skomakaren laderprodukter enligt kundens 6nskan. Dessutom kan skomakaren
tillverka skor, vaskor, balten eller andra mattbestallda laderprodukter i sin butik.

Fordelar for kunden och slutanvandaren

Genom att reparera gamla skor eller |aderprodukter kan kunderna anvanda dem och spara
pengar istallet for att kdpa nya varor. Kunderna kan ocksa forverkliga sarskilda énskemal och
smidigt fa individuella och unika skor samt laderprodukter. Skomakarna kan med sin
yrkeskunskap forverkliga varaktiga, hogklassiga och personliga skor fér sina kunder.

Kélla: Suomen ympéristéopisto SYKLI (2018)
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